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SATINALMADA 
YENİ DÖNEM BAŞLIYOR



ANALİZ
Bir kategori, tedarikçi veya satınalma fonksiyonu 
için yeni bakış açıları geliştirme. Harcama, iş 
gereksinimleri, maliyet etkenleri, tedarik 
piyasası, kategori riskleri, SWOT analizi, tedarikçi 
derecelendirilmesi ve anlaşılması. 

1. ANALİZ 2. STRATEJİ 3. AKSİYONLAR 4. SONUÇLAR

AKSİYONLAR
Stratejinin yürütülmesini garanti altına almak 
için inisiyatiflerin geliştirilmesi = kategori 
yönetimi içinde proje yönetimi. Aksiyonların 
ilerlemesi için düzenli gözden geçirmenin tesis 
edilmesi.

STRATEJİ
Kategori / tedarikçi / satınalma
stratejilerinin geliştirilmesi ve iç 
paydaşlarla tasdik edilmesi. Maliyet 
düşürme, maliyet önleme, riskler ve yeni 
değerlere hitap etmek için strateji.

SONUÇLAR
Aksiyonların finansal etkilerinin 
yanı sıra stratejinin 
yürütülmesinin ilerlemesinin 
ölçülmesi.

Stratejik Satınalmada 4 Adımlı Yaklaşım

Kategori yönetiminin geliştirilmesi ve yürütülmesi için 4 adım.



Birinci Adım - ANALİZ

HARCAMA ANALİZİ TEDARİK PİYASASI ANALİZİ BEŞ GÜÇ ANALİZİ İŞ GEREKSİNİMLERİ

RİSK YÖNETİMİ MALİYET ETKENLERİ MALİYET DAĞILIMI & SİMÜLASYONU SWOT ANALİZİ

Maliyet tasarrufu, değer yaratımı, tedarikçinin stratejisi ve
tedarik piyasası üzerine yeni bir bakış açısının getirilmesi.



İkinci Adım - STRATEJİ

8 Anahtar Temel Strateji Modülü ile 100 Stratejik Kaldıraç
Tedarikçiler ve Alıcılar arasındaki güç oranı temelli strateji geliştirilmesi



Üçüncü Adım - AKSİYONLAR

Kategori ve Tedarikçi stratejisinin, aksiyonlar & görevlerden oluşan bir taktik yönetimine dönüştürülmesi.

AKSİYON YÖNETİMİ



Dördüncü Adım - SONUÇLAR

Sonuçların, anlaşılır ve uygulanabilir bir biçimde raporlanması.

MALİYET KAZANÇLARI PLANI ve AKSİYONA GÖRE SONUÇLANDIRILMASIKATEGORİ AĞACI OLARAK GÖSTERİLEN MALİYET KAZANÇLARI

KATEGORİ ve TEDARİKÇİ STRATEJİSİ KAZANIMININ TAKİP EDİLMESİ
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